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L’Observatoire International de Haute-Normandie & le Centre Régional de Documentation Internationale 
de Basse-Normandie vous proposent une sélection d’ouvrages et de notes UBIFRANCE  

 
 
 
 
 

Exporter au Sénégal et au Cap Vert 
2006 - 270 pages -  25  TTC 

Auteur : Mission Economique de Dakar   
Réf. 9782279416423 

Dans ces pays de la Communauté des 
Etats d'Afrique de l'Ouest, la France ne 
pèse pas le même poids : partenaire 
majeur au Sénégal, elle est marginalement 
présente au Cap Vert. Cet ouvrage 
permettra aux entreprises françaises de 
renforcer leur position au Sénégal et de 
mieux connaître le Cap Vert, pays 
prometteur à la recherche de partenariats 
avec la France 

S'implanter dans les pays du Golfe 
2006 - 646 pages - 69  TTC

Auteur : Mission Economique de Riyadh   
Réf. 9782279451776 

Une croissance soutenue, une augmentation notable des 
investissements, une amélioration spectaculaire des comptes 
publics et des comptes extérieurs... Cette région compte parmi les 
plus dynamiques et les plus solvables. Le stock d'investissements 
français est en augmentation et la présence de nos entreprises est 
particulièrement marquée aux Emirats Arabes Unis, en Arabie 
Saoudite et au Qatar. Ce guide apporte toutes les informations 
économiques, juridiques et fiscales pour y réussir son implantation.

 
 
 

L'industrie automobile au Canada - Répertoire des 
acteurs du secteur ayant marqué un intérêt pour l'offre 

française 
 2007 - 289 pages - 247,93   TTC 

Auteur : Mission Economique de Toronto    
Réf. B0735440A 

L'industrie automobile canadienne est devenue l'une des 
composantes majeures de l'économie canadienne. Pour bien 
aborder ce marché où la présence française est encore trop peu 
développée : un panorama complet du secteur complété par 166 
fiches présentant les entreprises implantées industriellement au 
Canada 

Le marché des vins et spiritueux au Canada 
Répertoire des agents et importateurs ayant marqué un 

intérêt pour l'offre française 
2006 - 265 pages - 247,93   TTC 

Auteur : Mission Economique de Montréal  
Réf. B0623296A 

Rassembler toutes les informations nécessaires à l’approche des 
différentes provinces du Canada et au choix du meilleur partenaire 
est le principal objectif de ce guide-répertoire. 
Il aide à comprendre les procédures d’achat des commissions 
provinciales et présente une sélection de plus de 200 agents en 
vins et spiritueux sur le territoire canadien, avec leur portefeuille de 
marques représentées et les types de produits français recherchés 

Les équipements pétroliers et gaziers aux Emirats 
Arabes Unis  

2005 – 107 pages - 128,71  TTC 
Auteur : Mission Economique de d’Abu Dhabi  

Réf. B0514852A 

Répertoire des importateurs / distributeurs / agents commerciaux 
d'équipements pétroliers et gaziers ayant marqué un intérêt pour 
l'offre française. Panorama du secteur pétrolier et gazier aux 
Emirats Arabes Unis (caractéristiques, approche du marché, 
grands projets...) complété par 63 fiches présentant les principaux 
importateurs, grossistes et distributeurs d’équipements et/ou de 
services liés à l’industrie pétrolière et gazière avec leurs 
coordonnées, le contact d'un décideur, les activités, les produits

Le marché des parfums, cosmétiques et huiles 
essentielles aux Emirats Arabes Unis 

2007 - 128 pages – 128,71   TTC 
Auteur : Mission Economique de Dubaï  

Réf. B0728362A 

Pour réussir votre approche de ce marché sur lequel la France 
garde une position clé : un panorama du secteur complété par la 
présentation, sous forme de fiches, de 48 opérateurs. Pour chacun 
d'eux : coordonnées, contact, activités, liste de produits, 
couverture géographique ... 

LES ESSENTIELS 

LES SECTORIELS



Principaux importateurs, grossistes et distributeurs de 
produits agroalimentaires en Afrique de l'Ouest  

2005 – 443 pages - 242,65  TTC 
Auteur : Mission Economique d’Abidjan  

Réf. B0509802A 

Adoptez une démarche régionale en Afrique de l'Ouest ! 
Ce guide, élaboré par 7 Missions économiques, répertorie et 
présente près de 150 prospects majeurs du secteur (de 
l'importateur/grossiste de produits de base à la Grande distribution, 
en passant par la supérette et l'importateur spécialisé). 
Par ailleurs, ce marché de 82 M d'habitants, francophone à 
l'exception du Ghana, dépasse 2 milliards . . Qu’il s’agisse d’une 
première approche du marché ouest africain, ou du renforcement 
de votre position dans la région, ce guide répertoire vous permettra 
de mieux cerner les différents marchés et leurs conditions d'accès 

  
Le marché du matériel électrique au Cameroun 

2007 - 114 pages – 128,71  TTC 
Auteur : Mission Economique de Yaoundé 

Réf. B0733260A 

Ce guide répertoire, publié pour la première fois, vise à de vous 
aider dans votre première approche du marché camerounais. Cet 
outil, qui se veut très opérationnel, a été conçu pour répondre aux 
besoins informatifs des opérateurs français qui veulent débuter ou 
consolider leur flux export au Cameroun, voire en Afrique centrale. 
Il s'adresse prioritairement aux professionnels français du secteur 
électrique : fabricants, grossistes, exportateurs, installateurs, 
cabinet d'ingénierie...  

. 

 
 
 

Les implantations françaises en Afrique Centrale 
2006 - 138 pages - 128,71  TTC 

Auteur : Mission Economique de Yaoundé    
Réf. B0623799A 

Pour chaque pays :  
- une introduction sur les investissements directs étrangers et la 
présence française ;  
- une liste alphabétique des implantations françaises ;  
- une liste alphabétique des maisons-mères ;  
- un classement des implantations par secteur d'activité ;  
- le répertoire des implantations et maisons-mères avec adresses, 
coordonnées téléphoniques et électroniques ;  
- des adresses utiles 

Les implantations françaises au Vietnam
2006 - 157 pages -  128,71  TTC 

Auteur : Mission Economique de Hanoi 
Réf. B0622095A 

Ce guide répertoire trace dans les grandes lignes, la législation 
des investissements étrangers au Vietnam, les différentes formes 
juridiques de sociétés admises ainsi que les différentes zones 
franches d'implantation. 
Une analyse de plus de 220 implantations françaises, juridique, 
sectorielle et géographique, vient compléter cette présentation

S'implanter au Vietnam 
2007 – 214 pages – 69  TTC 

Auteur : Mission Economique de Hanoi 
Réf. 9782279451936 

Le Vietnam constitue aujourd'hui un 
exemple de développement maîtrisé et 
connaît une croissance économique que 
peu de ses voisins asiatiques peuvent 
aujourd'hui afficher. La France occupe une 
place de choix dans l'économie du Vietnam. 
Ce guide s'attache à donner une 
photographie instantanée d'une économie 
dynamique en pleine évolution et présente 
d'une manière synthétique les différentes 
étapes ainsi que l'environnement d'une 
implantation dans ce pays particulièrement 

prometteur. 

S'implanter au Sénégal 
2006 – 230 pages - 69  TTC 

Auteur : Mission Economique de Dakar  
Réf. 9782279451813 

Ce guide aidera les investisseurs français 
à se faire une idée précise du cadre des 
affaires dans ce pays francophone 
d'Afrique de l'Ouest où la présence 
économique française est importante. Il 
les informera aussi sur le risque pays, 
notamment en évoquant les engagements 
internationaux souscrits par le Sénégal en 
matière de protection de l'investissement 
étranger

 
Sélection d’ouvrages réalisée à partir du catalogue Actualités Ubifrance disponible dans son intégralité sur le site internet 

wwww.normandie-international.com ou sur simple demande  
 

VOS CONTACTS

CAEN 
Eléonore Eveno Tel : 02 31 54 40 25

crdi@basse-normandie.cci.fr

Règlement à réception de facture 
Envoyé à : CRCI BN - NORMANEX 
1 rue René Cassin, Saint Contest 

14911 Caen Cedex 9 

LE HAVRE 
Catherine Cavelan Tel : 02 35  55 27 11

ccavelan@havre.cci.fr

Chèque à joindre libellé à : CCI Le Havre 
Montant total de la commande + 7  frais de port 

Envoyé à : CCI du Havre 
Esplanade de L’Europe BP 1410 

76067 Le Havre cedex 
 

ROUEN 
Catherine Lhotellier Tel : 02 35 14 38 90

catherine.lhotellier@rouen.cci.fr

Chèque à joindre libellé à : CCI Rouen 
Montant total de la commande + 7  frais de port 

Envoyé à : HNI CCI Rouen 
4 rue du docteur Rambert - BP 641 

76007 Rouen cedex 
 

BON DE COMMANDE 
A retourner à votre contact de proximité  

Société :............................................................……………………………………………………………………………........................

Nom/Prénom : .................................................................………………………………………………….............................................. 

Adresse complète : ..........................................................................…………................................................................................... 

Tél :.............................................………….E-mail : ................................................................………................................................ 

Souhaite passer commande du(es) document(s) suivant(s) :............................................................................................................ 

Cachet de l’entreprise Date et signature 

LES PRATIQUES




